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SCHWERPUNKT TRENDS BEI ERP

Dank moderner IT-Losung mehr Effizienz und Zuverlassigkeit

ERP fur die Landwirtschaft

Viele Familienbetriebe beschiftigen sich mit der Frage nach Rentabilitdt und Nutzen
einer maBgeschneiderten Business-Software. Oft sind sich die Geschéftsfiihrer unsicher:
Lohnt sich die Anschaffung einer Spezialsoftware fiir ein Unternehmen unserer GréBe
tiberhaupt, wie rasch lassen sich die Kosten amortisieren?

uf der einen Seite sehen die Verant-
Awnrt]ichen durchaus Handlungs-
bedarf, auf der anderen Seite scheuen
sie haufig die Kosten und den Aufwand.
Dabei bleiben nitige Modernisierungen
aus: die Unternehmens-EDV ist in die-
sen Fillen nicht mehr als die Summe
von Software-Bausteinen unterschiedli-
cher Hersteller.

Doch die Flickenteppich-Methode
ist umstindlich und bietet Raum fir
Fehler: allzu leicht gehen Daten ver-
loren oder werden — etwa beim Uber-
trag von einer Anwendung zur néchs-
ten — nicht prizise iibernommen. Ist
die Entscheidung pro Umstieg einmal
gefallen, sind die Verantwortlichen oft
iiberrascht, wie viel Arbeitszeit sich
durch den Umstieg auf eine passende
IT-Losung sparen ldsst — und wie giins-
tig sich das Preis-Leistungs-Verhiltnis
letztlich darstellt.

Auch die Gemiisehandel Hagge
GmbH war in einer entsprechenden
Situation: der Familienbetrieb verfiig-
te iiber keine Business-Software, die
alle Geschiftsbereiche umfasst. Rech-
nungen wurden mit Office und Excel
erstellt und verwaltet; in einem wei-
teren Schritt wurden die Daten in die
FiBu iibertragen. Ein zeitaufwendiger
und fehleranfélliger Prozess. Der Be-
trieb machte sich daher auf die Suche
nach einer geeigneten Software, um die
Abldufe effizienter und zuverlédssiger
steuern zu konnen. Eine Entscheidung
mit Weitsicht: Immerhin liefert Hagge
im Durchschnitt 800.000 Kohlkdpfe
pro Jahr aus eigener Erzeugung; dazu

kommt zuséitzliches Gemiise, das Hagge
im Bedarfsfall von anderen Lieferanten
einkauft und an die eigenen Kunden
weiterverkauft. Kurz: die Buchhaltung
musste wegen des groBen Rechnungs-
aufkommens dringend entlastet wer-
den.

Passende Lésung

Auf der Suche nach einer geeigneten
Software wurde Hagge schnell fiin-
dig: man entschied sich nach kurzer
Bedenkzeit fiir die Losung A.eins von
Amic. Ein wesentlicher Grund dafiir
war die groBe Erfahrung des Soft-
warehauses mit Lieferanten und land-
wirtschaftlichen Betrieben mittlerer
und kleinerer GroBe.

Die Anforderungen an die Losung
wurden in einem Katalog detailliert fest-
gelegt; im Wesentlichen entsprach der
Funktionsumfang jedoch bereits den
Bediirfnissen des Betriebes. AuBer der
Definition einiger Steuerungsparameter
mussten keine groBeren Anpassungen
vorgenommen werden. Als erster Schritt
wurde das WWS-System implementiert.
Die Rechnungserstellung verlduft hier
nun automatisiert, der Weiterverkauf
von Gemiise funktioniert reibungslos:
die Verkaufspreisgestaltung in Abhén-
gigkeit vom Einkaufspreis erfolgt nun
automatisch nach im Vorfeld definier-
ten Parametern.

Zufriedene Anwender

Insgesamt wird bei Hagge an drei Ar-
beitsplitzen mit gearbeitet.
Amic-Mitarbeiter Guido Becker kam

A.eins

wihrend der Implementierungsphase
im Wochenrhythmus zum Unterneh-
men, um die Mitarbeiter bestmoglich
auf das Arbeiten mit der Software vor-
zubereiten. Die Schulung erfolgte an-
hand konkreter Beispiele wihrend des
laufenden Betriebs; der Umgang mit der
neuen Software lieB sich weitgehend in-
tuitiv bewiltigen.

Becker zeigt sich zufrieden: .Es
herrschte groBe Zufriedenheit unter
den Anwendern, was einerseits die Zeit-
ersparnis im Arbeitsalltag und ande-
rerseits die Zuverldssigkeit der Losung
angeht. Die Prozesse laufen schneller
ab und es geschehen weniger Fehler.”
Eine Amortisierung der Anschaffungs-
kosten diirfte somit ziigig erfolgen.
Auch der Arbeitsablauf wurde nur ge-
ringfiigig beeinflusst: Die Implementie-
rung der Software nahm weniger Zeit
in Anspruch als geplant. Die Effizienz
konnte gesteigert, die Zuverldssigkeit
der Ablaufe erhoht werden: Fiir die
Hagge GmbH hat sich der Entschluss
zum Erwerb der Unternehmenslésung
gelohnt.

Ein groBer Vorteil des modular auf-
gebauten Systems: Das Unternehmen
muss nur die Module anschaffen, die es
wirklich braucht. Dank des schlanken
Systems ist Hagge nun auch fiir weite-
res Wachstum bestens geriistet. [ ]
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